
P I T C H  D E
EMPRENDIMIENTO

B A S E S  D E  L A
C O N V O C A T O R I A



rupo Ekos, medio de comunicación ecuatoriano con 30 años de trayectoria, una his-
toria tejida por momentos clave y acciones que la han convertido en el sello edito-
rial, comunicacional y corporativo más reconocido en el sector empresarial de 
Ecuador por su aporte único a favor de la construcción de un entorno sostenible. 

A través de nuestra marca Ekos Violeta, en sus formatos digitales, impresos y espacios viven-
ciales, hemos desarrollado una comunidad enfocada en visibilizar a la mujer en el mundo 
empresarial, visibilizar cifras y unir fuerzas para trabajar en pro de la igualdad de género, con 
esto en mente hemos desarrollado el Pitch de Emprendimiento Violeta. 

ALIANZA PARA EL EMPRENDIMIENTO E INNOVACIÓN (AEI) es una red de actores públicos, privados 
y de la academia la cual busca fomentar el emprendimiento y la innovación a nivel nacional 
como base del desarrollo productivo del Ecuador.  

Un estudio, realizado en 50 naciones por la Global Entrepreneurship Research Association, 
señala que América Latina es la región con la más alta proporción de mujeres que se animan 
a emprender su propia empresa.

En el caso específico de Ecuador, más de un tercio de las ciudadanas ecuatorianas, de entre 
18 y 64 años, se encuentran en la etapa inicial de establecer su propia empresa, es decir, en 
los primeros tres a cinco años de vida de su negocio. Pero, casi el 80% de los emprendimientos 
fracasan en su etapa inicial, es decir, ocho de cada 10. 

Bajo este contexto, el Pitch de Emprendimiento Violeta tiene como objetivo celebrar, recono-
cer e incentivar a los emprendimientos femeninos. 

 1. A N T E C E D E N T E S

G



El principal objetivo de la convocatoria es identificar y reconocer a los mejores emprendi-
mientos cuya CEO y/o principal accionista sea mujer del país o emprendimientos que fo-
menten nuevas fuentes de empleo para mujeres. 

Los 10 mejores emprendimientos (5 en MARCHA, 5 en IDEA) participarán en el Pitch de Em-
prendimiento Violeta en el marco del Ekos Violeta Summit Quito, que se llevará a cabo del 29 
de mayo del 2024. 

 2.  O B J E T I V O  D E  L A  C O N V O C A T O R I A



No entregar la información solicitada dentro de los plazos establecidos para la convocatoria.
Haber remitido información falsa o adulterada (total o parcialmente).
Llenar de manera incompleta o inadecuada la información solicitada en la convocatoria.
Que la propuesta no esté alineada a la convocatoria.
Que su CEO y/o principal accionista no sea mujer; o que no fomente nuevas fuentes de
empleo para mujeres.

 4.  C A U S A L E S  D E  R E C H A Z O

Personas naturales mayores de 18 
años de edad o personas jurídicas, na-
cionales o extranjeras con residencia 
en Ecuador.
 
Emprendimientos con menos de 5 años 
de vida (desde 2019) y menos de 5 mi-
llones de dólares en ventas anuales.

 3.  ¿ Q U I É N E S  P U E D E N  A P L I C A R ?

I.

II.

IV.

III. Deben contar con un RUC.
 
Emprendimientos donde su CEO y/o 
principal accionista sea mujer o em-
prendimientos que fomenten nuevas 
fuentes de empleo para mujeres.



Para postular la información ingresar en el link a continuación:
https://ekoseventos.com/emprendimiento-violeta-2024-quito
 
Y descargar el excel adjunto en el botón al final de la página:
“DESCARGA EL FORMULARIO”
llenarlo y luego enviarlo al correo: rcarpio@ekos.com.ec  

El período de postulación se inicia desde las 17h00 horas del 26 de febrero de 2024 hasta las 
23h59 horas del 25 de marzo de 2024.

5.  F E C H A S  Y  P O S T U L A C I Ó N



Una vez cerrada la convocatoria, los postulantes pasarán por dos etapas para identificar a los 
Mejores Emprendimientos Femeninos del Ekos Violeta Summit 2024.
 
 Primera fase:
Recepción y evaluación de postulaciones y selección de los 50 mejores emprendimientos del 26 
de febrero al 25 de marzo de 2024.

El comité evaluador verificará la información proporcionada por el postulante y el cumplimiento 
de los requisitos. En caso de existir inconsistencias el comité evaluador contactará el emprendi-
miento y solicitará subsanar la o las observaciones.

    Segunda fase:
Los 10 emprendimientos seleccionados participarán en el PITCH COMPETITION VIOLETA dentro del 
Ekos Violeta Summit.
 
Los 10 emprendimientos mejor evaluados serán notificados el 1 de abril de 2024. Se califican los 
10 emprendimientos (en MARCHA o en IDEA), donde su CEO y/o principal accionista sea mujer 
del país o emprendimientos que fomenten la fuerza de trabajo femenina. 
 
En el caso de que un emprendimiento no desee participar en el Pitch será reemplazado por otro 
emprendimiento según su calificación.
 
El jurado calificador de PITCH COMPETITION estará compuesto por 3 empresarios/emprendedo-
res expertos en sostenibilidad.
 
Los nombres de los jueces serán conocidos con 1 mes de anticipación y serán publicados en las 
redes sociales del evento: @revistaekos y @aeiecuador

6.  E T A P A S  D E L  P R O C E S O

I.

II.



Los proyectos serán evaluados minuciosamente en cinco áreas principales, cada una com-
puesta por subcriterios específicos:

1. AJUSTE DEL EQUIPO CAMPEÓN

Evaluación del Emprendedor Principal:
• Experiencia en el sector (experiencia de mínimo un año para en MARCHA y experencia de 

menos de un año en IDEA)
  
Competencia del Equipo:

• Capacidad para ejecutar el negocio (MARCHA)
• Capacidad para ejecutar un plan de negocio (IDEA)

Alineación del Equipo:
• Coherencia en la visión y objetivos del equipo.
• Capacidad para adaptarse y responder a desafíos.

2. AJUSTE DEL PROBLEMA Y RELEVANCIA

Identificación del Problema o Necesidad:
• Claridad en la definición del problema a resolver.
• Demostración de comprensión profunda del problema y su impacto.

Análisis del Mercado y Segmento:
• Investigación de mercado objetivo.
• Identificación precisa del segmento de mercado objetivo.

I .  C R I T E R I O S  D E  E V A L U A C I Ó N
P R I M E R A  F A S E

Importancia y Pertinencia del Problema:
• Evaluación de la urgencia y la extensión del problema.
• Relevancia del problema en el contexto actual y futuro.

3. AJUSTE DE LA SOLUCIÓN AL PROBLEMA Y AL MERCADO

Creatividad de la Solución Propuesta:
• Originalidad y novedad de la solución.
• Capacidad para resolver el problema de manera innovadora.

Desarrollo del Producto Mínimo Viable (PMV) / Producto:
• Concepto claro y validación inicial (IDEA)
• Producto funcional y aceptación del mercado (EN MARCHA)

Sostenibilidad de la Solución:
• Consideración de aspectos económicos, sociales y ambientales.
• Estrategias para mantener la viabilidad a largo plazo.

4. AJUSTE CLAVE ENTRE EL PROCESO Y LA SOLUCIÓN

Desarrollo de la Marca:

• Identidad de marca clara y coherente.

• Estrategia de posicionamiento en el mercado.

• Implementación de la Producción Eficiente (Lean Production):

• Eficiencia en el uso de recursos.

• Estrategias de Distribución y Gestión de Relaciones con Clientes:

• Canales de distribución adecuados y eficaces.

•  Estrategias sólidas de fidelización y satisfacción del cliente.
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5. AJUSTE DEL IMPACTO, VALOR Y PRESENTACIÓN

Evaluación del Impacto Social:
• Potencial para generar un cambio positivo en la sociedad.
• Contribución a la resolución de problemas sociales.

 Generación de Valor:
• Valor económico creado para los clientes y partes interesadas.
• Potencial de crecimiento y rentabilidad.

Calidad del Video de Presentación:
• Claridad y persuasión en la presentación del proyecto.
• Creatividad y habilidades de comunicación visual.

LOS 10 EMPRENDIMIENTOS MEJOR EVALUADOS SON CALIFICADOS PARA 
PARTICIPAR EN EL PITCH DE EMPRENDIMIENTO VIOLETA EN EKOS 
VIOLETA SUMMIT QUITO 2024, DE LOS CUALES SERÁN 5 EMPRENDIMIENTOS 
MARCHA Y 5 EN IDEA.

Los participantes pueden estar en diferentes etapas de desarrollo, desde la conceptualización 
inicial hasta la implementación activa. 

No hay requisitos específicos de volumen de ventas o tipo de sector, ya que la evaluación se 
centrará en la viabilidad y el potencial de impacto de la idea o empresa. 

La relevancia se evaluará en relación con la urgencia y la importancia del problema identifi-
cado, así como su alineación con las tendencias actuales y futuras. 

La creatividad se medirá mediante la evaluación de la originalidad y viabilidad a largo plazo 
de la solución propuesta, considerando factores económicos, sociales y ambientales.



El PITCH (Duración de 5 minutos) será evaluado por el jurado bajo las siguientes 
consideraciones:

• PROBLEMA/NECESIDAD: Claridad sobre el problema relevante identificado

• SOLUCIÓN CREATIVA: Solución integral enfocada en resolver el problema

• PROPÓSITO: Definir el o los grupos de interés y los beneficios esperados

• INNOVACIÓN DEL PRODUCTO/SERVICIO: Grado de innovación del producto

• MODELO DEL EMPRENDIMIENTO: Presentar la manera de generar valor  y solucionar una 
necesidad

• IMPACTO: Evaluación y cuantificación de los beneficios del propósito

• PRESENTACIÓN DEL PITCH: Presentación efectiva (en PDF), manejo del tiempo, calidad de 
la presentación (PDF), claridad y energía al exponer

• POTENCIAL DE CRECIMIENTO: Escalabilidad del proyecto

• EQUIPO: Grado de Competencias del líder del emprendimiento y su equipo

I I .  C R I T E R I O S  D E  E V A L U A C I Ó N
P I T C H  C O M P E T I T I O N



Las fechas a considerar en la presente convocatoria son las siguientes:

7.  C R O N O G R A M A  D E L  P R O C E S O

26 FEBRERO
2 0 2 4

25 MARZO
2 0 2 4

Lanzamiento de la 
convocatoria

Convocatoria 
Abierta / Recepción 
de postulaciones

Notificación de la 
evaluación a los 
emprendimientos 
postulantes. 

Notificación de 10 
emprendimientos 
finalistas del PITCH 
– Cumbre de 
Sostenibilidad 2024

Confirmación de 
participantes en la 
Expo y Pitch – 
Cumbre de 
Sostenibilidad 2024

15 MARZO
2 0 2 4

01 MARZO
2 0 2 4

01 ABRIL
2 0 2 4

08 ABRIL
2 0 2 4

15 ABRIL
2 0 2 4



8.  P R E M I O S

1ER LUGAR
• 2 páginas en revista Ekos US$ 2.800
• 2 páginas en revista Ekos Violeta                 

US$ 2.400
• 1 nota en Ekos Today US$ 1.200
• 2 notas en el portal web                                               

https://ekosnegocios.com/ US$ 2.000
• 2 paquetes de redes Ekos US$ 1.400

TOTAL: US$ 9.800* 

3ER LUGAR
• 1/2 página en revista Ekos Violeta                 

US$ 1.000
• 1 nota en Ekos Today US$ 1.200
• 2 paquetes de redes Ekos US$ 1.400

TOTAL: US$ 3.600* 

4TO & 5TO LUGAR
• 2 paquetes de redes Ekos US$ 1.400

TOTAL: US$ 1.400* 

2DO LUGAR
• 1 página en revista Ekos US$ 1.700
• 1 página en revista Ekos Violeta                    

US$ 1.500
• 1 nota en Ekos Today US$ 1.200
• 1 nota en el portal web                                                 

https://ekosnegocios.com/ US$ 1.000
• 2 paquetes de redes Ekos US$ 1.400

TOTAL: US$ 6.800* 

I D E A  D E  N E G O C I O  

*Valoración de beneficios no monetarias
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